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Revenue	Structure (Unit	:	MB)

Company	Background
บริษัทเปนผู้ประกอบการร้านขนมหวานภายใต้เครืองหมายการค้า	"อาฟเตอร์	ยู"	ซึงมีแนวการตกแต่งร้านทีให้
บรรยากาศอบอุ่นเหมือนอยู่กับครอบครัว	โดยมีผลิตภัณฑ์ทีเปนของหวานและเครืองดืมรวมกว่า	100	รายการ	แบ่ง
เปนประเภทหลักๆ	ดังนี

ของหวาน	เช่น	ฮันนีโทส	ช็อคโกแลตลาวา	นําแข็งไสคากิโกริ	เมนูอาหารเช้าทีทําจากแพนเค้ก	เค้ก	ไอศครีม
เครืองดืม	เช่น	ชา	กาแฟ	ช็อคโกแลต	นําผลไม้ปน
ของทีระลึก	เช่น	เสือ	สมุด	และอุปกรณ์ต่างๆ	ทีใช้ในการทําขนม	แก้วนํา
สินค้าสําหรับการซือกลับบ้านหรือเปนของฝาก	เช่น	คุกกี	ขนมปง	ทอฟฟเค้ก	เครืองดืมบรรจุขวด

นอกจากนี	บริษัทยังดําเนินธุรกิจรับจ้างผลิตสินค้าภายใต้เครืองหมายการค้าของบริษัทให้กับลูกค้ากลุ่มต่างๆ	เช่น
ธนาคารและสถาบันการเงิน	ผู้ประกอบการสายการบิน	และร้านอาหาร	ซึงมีผลิตภัณฑ์หลักทีจําหน่าย	อาทิ	พาย	คุกกี
ขนมปง	และมีบริการจัดอาหารว่าง	หรือ	snack	box	สําหรับลูกค้าในโอกาสต่างๆ	รวมถึงมีการขายสินค้าและ
วัตถุดิบให้กับผู้ประกอบการร้านอาหารภายใต้เครืองหมายการค้าของผู้ประกอบการนันๆ	เอง
บริษัทได้มีการขยายช่องทางการจัดจําหน่ายสินค้าไปสู่การบริการจัดงานเลียงนอกสถานที	เช่น	งานสังสรรค์	งาน
แต่งงาน	งานจัดกิจกรรมต่างๆ	ซึงมีผลิตภัณฑ์หลักทีให้บริการ	เช่น	ชิบูย่าฮันนีโทส	ช็อคโกแลตลาวา	สตรอว์เบอร์รี
ครัมเบิล	

Key	Development	of	Company
2559 เริมดําเนินการผลิตทีโรงงานใหม่ในนิคมอุตสาหกรรมสินสาคร	จังหวัดสมุทรสาคร

เข้าจดทะเบียนซือขายหลักทรัพย์วันแรกในตลาดหลักทรัพย์	MAI	ในวันที	23	ธันวาคม	2559

2560 โรงงานผลิตได้ผ่าน	Certificate	of	Good	Manufacturing	Practice	(GMP)	และ
Hazard	Analysis	and	Critical	Control	Points	(HACCP)	for	Food	Safety
Management	System

2561 เพิมผลิตภัณฑ์ใหม่สําหรับสินค้าซือกลับบ้านในกลุ่มขนมปง	คือ	ขนมปงเนยโสด	และขนมปง
นมโสด

โรงงานผลิตได้รับมาตรฐานฮาลาล	ในสินค้าของหวาน	และเครืองดืม	เลขทะเบียนที	I	420	/
2018

2562 เริมการก่อสร้างอาคารโรงงานหลังใหม่เพิม	เพือรองรับการเติบโตในอนาคต	โดยเฉพาะการ
ส่งออกและงานต่างประเทศ

2563 ขยายสาขาร้านกาแฟ	"Mikka"	ซึงดําเนินงานโดยบริษัทย่อย

	 6M/2020 % 6M/2019 % 2019 % 2018 %

รายได้จากร้านขนมหวาน 334.94 91.76 558.34 92.79 1,111.13 92.19 832.23 94.49

รายได้จากการขายสินค้าและวัตถุดิบ 7.65 2.09 29.76 4.94 46.68 3.87 24.84 2.82

AU บริษัท	อาฟเตอร์	ยู	จํากัด	(มหาชน)
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Stock	Data	 (21/08/2020)

	 YTD 2019 2018

Paid-up	(MB.) 81.56 81.56 81.56

Listed	share	(M.) 815.62 815.62 815.62

Par	(B.) 0.10 0.10 0.10

Market	Cap	(MB.) 7,136.71 8,156.24 4,893.74

Price	(B./share) 8.75 10.00 6.00

EPS	(B.) 0.01 0.29 0.18

Statistics	 (21/08/2020)

	 P/E P/BV Div.Yield

AU	(x) 57.34 8.84 3.31

AGRO	-	mai	(x) 43.25 2.56 2.80

AGRO	-	SET	(x) 22.35 1.94 2.49

mai	(x) 32.48 1.58 2.87

SET	(x) 21.57 1.47 3.89

Shareholder	Structure	 (08/06/2020)

36.5%

31.8%

31.8%

Financial	Ratios

	 6M/2020 6M/2019 2019 2018

ROE	(%) 14.37 23.42 23.76 15.61

ROA	(%) 13.41 25.48 25.54 16.92

D/E	(x) 0.58 0.17 0.16 0.15

GP	Margin	(%) 59.43 65.03 64.68 66.83

EBIT	Margin	(%) 4.54 25.21 24.34 20.47

NP	Margin	(%) 2.80 20.34 19.67 16.74

http://www.afteryoudessertcafe.com/


รายได้จากการขายสินค้าและวัตถุดิบ 7.65 2.09 29.76 4.94 46.68 3.87 24.84 2.82

รายได้จากการขายและการจัดงานนอกสถานที 19.59 5.37 10.65 1.77 35.60 2.95 14.02 1.59

รายได้จากแฟรนไชส์* 0.95 0.26 - - 0.90 0.08 - -

รายได้อืน 1.90 0.52 3.00 0.50 10.94 0.91 9.64 1.10

รายได้รวม 365.03 100.00 601.75 100.00 1,205.25 100.00 880.73 100.00

*รายได้จากค่าธรรมเนียมแฟรนไชส์ของบริษัทย่อย

Capital	Structure (Unit	:	MB)

	 6M/2020 6M/2019 2019 2018

Current	Liabilities 168.47 127.96 124.83 116.41

Non-Current	Liabilities 296.75 27.44 36.81 23.91

Shareholders'	Equity 807.07 924.98 1,038.59 957.10

Company	Structure

Company	Image

http://www.thailistedcompany.com/storage/mai/au/snapshots/2q-2020/company-structure.5f439f2dab52e.png
http://www.thailistedcompany.com/storage/mai/au/snapshots/2q-2020/company-image.5f439f2dcb457.jpeg


Business	Plan
บริษัทมุ่งมันทีจะเปนผู้นําในการดําเนินธุรกิจร้านของหวานทีมีคุณภาพมาตรฐาน	และรักษาความนิยมของผู้บริโภคใน
สินค้าของ	“อาฟเตอร์	ยู”	ให้มีความต่อเนือง	ด้วยความใส่ใจในรายละเอียดรวมถึงการสร้างสรรค์เมนูใหม่ๆ	อย่าง
ต่อเนืองเพือเพิมความแปลกใหม่	หลากหลาย	และรองรับความต้องการของผู้บริโภคทีเปลียนแปลงไป	รวมถึงการ
พัฒนาโอกาสทางธุรกิจเพือเพิมขีดความสามารถในการแข่งขันในประชาคมเศรษฐกิจอาเซียน	(ASEAN	Economic
Community:	AEC)	ต่อไป	โดยบริษัทฯ	ได้วางแผนการเพิมสาขาร้านขนมอย่างต่อเนืองเพือให้ครอบคลุมพืนทีให้
บริการทัวกรุงเทพฯ	ปริมณฑล	และตามหัวเมืองใหญ่ในต่างจังหวัดทีมีศักยภาพและมีกําลังซือสูง	นอกจากนี
บริษัทฯ	ยังแสวงหาโอกาสในการขยายธุรกิจไปยังต่างประเทศ	รวมถึงขยายช่องทางการจัดจําหน่ายสินค้าและขยาย
สายผลิตภัณฑ์สินค้าอีกด้วย
	

Investment	Highlight
2558 ก่อสร้างโรงงานใหม่ในนิคมอุตสาหกรรมสินสาคร	จังหวัดสมุทรสาคร	เพือตอบสนองการ

ขยายตัวของธุรกิจและรองรับการเติบโตในอนาคต

2559 ก่อสร้างสํานักงานแห่งใหม่	เพือใช้เปนอาคารสํานักงาน	สถานทีฝกอบรมพนักงาน	และศูนย์
กระจายสินค้า	เพือรองรับการขยายธุรกิจของบริษัทในอนาคต

2562 ลงทุนเพิมในเครืองจักรเพือให้โรงงานสามารถรองรับกําลังการผลิตทีเพิมขึนสําหรับการผลิต
สินค้ากลุ่มซือกลับบ้าน	โดยเฉพาะขนมปงซึงมีการออกรสชาติใหม่ๆ	เพิมเติม	รวมถึงรับจ้าง
ผลิตเพือขายให้กับบริษัทต่างๆ	ในลักษณะของงาน	OEM

เริมการก่อสร้างอาคารโรงงานหลังใหม่เพิม	เพือรองรับการเติบโตในอนาคต	โดยเฉพาะการ
ส่งออกและงานต่างประเทศ

Risk	Factor
	ปัจจัยเสียงของธุรกิจและการปองกันความเสียงทีสําคัญ	มีดังนี

การจัดหาวัตถุดิบและความผันผวนของราคาวัตถุดิบ	เนืองจากวัตถุดิบหลักของบริษัทประกอบด้วย	แปง	ไข่
ไก่	เนย	นม	นําตาล	และผลไม้ต่างๆ	ซึงอาจมีความผันผวนในด้านราคาและปริมาณทีสามารถจัดหาได้	อย่างไร
ก็ตาม	บริษัทมีการวิเคราะห์และประเมินปริมาณวัตถุดิบทีจะใช้ล่วงหน้า	และทําสัญญากําหนดปริมาณหรือราคา
ทีผู้จัดหาวัตถุดิบต้องจําหน่ายให้กับบริษัทสําหรับวัตถุดิบบางประเภททีมีความผันผวนสูงหรือมีความต้องการ
ใช้ในปริมาณมาก
ภาวะการแข่งขันสูงของอุตสาหกรรมรวมถึงการลอกเลียนแบบ	ธุรกิจอาหารและเครืองดืมในปจจุบันมีการ
แข่งขันทีรุนแรงทังจากผู้ประกอบการเดิมและผู้ประกอบการรายใหม่ๆ	อย่างไรก็ตาม	บริษัทเชือว่าการควบคุม
คุณภาพและการให้บริการทีดี	อีกทังรสชาติทีไม่มีผู้ประกอบการรายอืนสามารถลอกเลียนแบบได้	รวมถึงการ
ออกเมนูใหม่ๆ	อย่างต่อเนือง	จะช่วยให้บริษัทสามารถแข่งขันกับผู้ประกอบการรายอืนในอุตสาหกรรมได้
การเปลียนแปลงพฤติกรรมของผู้บริโภค	ผู้บริโภคอาจเปลียนแปลงพฤติกรรมการรับประทานอาหารตามภาวะ
เศรษฐกิจ	สังคม	และความนิยมทีเปลียนไป	รวมถึงความใส่ใจในสุขภาพของผู้บริโภค	อย่างไรก็ตาม	บริษัทให้
ความสําคัญกับความต้องการและความพึงพอใจของลูกค้า	จึงให้ความสําคัญกับการวิจัยและพัฒนา
ผลิตภัณฑ์ให้มีความหลากหลาย	แปลกใหม่	ทันสมัย	อยู่เสมอ	เพือให้สามารถตอบสนองต่อการเปลียนแปลง
พฤติกรรมของผู้บริโภคในอนาคตได้
โรคระบาด	การเกิดโรคระบาดส่งผลกระทบต่อความเชือมันของประชาชนในการไปยังสถานทีปดหรือสถานทีมี
คนอยู่เปนจํานวนมาก	จึงอาจทําให้จํานวนลูกค้าของบริษัทลดลง	อย่างไรก็ตาม	บริษัทเชือว่าลูกค้าส่วนหนึงจะ
หันมาใช้บริการสังสินค้าแบบ	Food	Delivery	แทนการไปรับประทานทีร้านสาขา	และจากการทีบริษัทให้ความ
สําคัญกับเรืองความสะอาดของร้านเสมอมา	ทําให้ลูกค้าสามารถมันใจในความสะอาดและความปลอดภัยในการ
ไปใช้บริการทีร้านสาขาของบริษัทได้

	

Disclaimer	:	เอกสารฉบับนีจัดทําขึนโดยบริษัทจดทะเบียน	โดยมีวัตถุประสงค์เพือเผยแพร่ข้อมูลของบริษัทต่อผู้ลงทุนเพือใช้เปนข้อมูลประกอบการตัดสินใจลงทุนเท่านัน	มิได้มีวัตถุประสงค์เพือชีชวนหรือจูงใจให้ซือขายหลักทรัพย์ของบริษัท	ซึงผู้ลงทุนควรใช้ดุลยพินิจในการนํา
ข้อมูลมาใช้ตัดสินใจลงทุนอย่างรอบคอบ	 โดยบริษัทจะไม่รับผิดชอบต่อความเสียหายใดๆ	 ทีเกิดจากการนําข้อมูลเหล่านีไปใช้ประกอบการตัดสินใจลงทุน	 หากผู้ลงทุนมีข้อสงสัยเพิมเติมเกียวกับข้อมูลของบริษัท	 สามารถหาข้อมูลเพิมเติมได้ทีรายงาน	 56-1	 รายงานประจําป	 หรือ
สารสนเทศทีบริษัทได้แจ้งผ่านสํานักงานคณะกรรมการกํากับหลักทรัพย์และตลาดหลักทรัพย์	(กลต.)	และ/หรือตลาดหลักทรัพย์แห่งประเทศไทย	ทังนี	บริษัทขอสงวนสิทธิในการแก้ไขเพิมเติมเปลียนแปลงข้อมูลในเอกสารฉบับนีโดยมิต้องแจ้งให้ผู้ลงทุนทราบล่วงหน้า	รวมทังห้าม
มิให้ผู้ใดนําเอกสารหรือข้อมูลในเอกสารดังกล่าวไปทําซํา	ดัดแปลง	หรือเผยแพร่ต่อสาธารณชนไม่ว่าทังหมดหรือบางส่วนโดยไม่ได้รับอนุญาตจากบริษัท


